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新能源

公益广告

2018 年，金龙新能源
的产品首次进入共建

“一带一路”国家。今
年截至目前的出口量
已超过去 5 年的
总和。

金龙新能源
的产品已批量进入泰
国、越南、埃塞俄比亚、
尼泊尔、巴基斯坦、新
加坡等23个共建“一带
一路”伙伴。

23个
超5年总和

数千台套

斐济2台套、智利27台
套、埃塞俄比亚超200
台套、泰国近 3000 台
套……金龙新能源在
共建“一带一路”国家
的出口量突飞猛进。
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今年，金龙新能源试验中心荣获中国
合格评定国家认可委员会（CNAS）实验
室认可证书，这标志着金龙新能源试验中
心具备了中国及全球其他数十个互认国
或地区认可的管理水平和检验检测能力，
这也为金龙新能源产品更好地适应共建
“一带一路”国家打下了坚实基础。
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在厦门金龙汽车

新能源科技有限公司
（以下简称“金龙新能
源”）的生产车间，无论
是电机、电控生产线，
还是动力电池生产线，
都呈现一派忙碌的生
产景象。不久前，金龙
新能源向泰国交付
306 套新能源客车核
心零部件订单，眼下正
抓紧生产，确保接下来
的 50 套订单如期交
付。

“共建‘一带一路’
倡议，为公司发展打开
了全新的机遇之窗。”
金龙新能源总经理陈
晓冰博士说，从 2018
年起，金龙新能源与金
龙汽车集团权属整车
企业以及外部企业合
作，借船出海，主动融
入共建“一带一路”国
家。如今，公司产品已
批量进入泰国、越南、
埃塞俄比亚、尼泊尔、
巴基斯坦、新加坡等
23个共建“一带一路”
伙伴，为中国新能源汽
车走向全球市场贡献
力量。

厦门金龙汽车新能源科
技有限公司成立于2016年，专
业从事新能源汽车关键零部
件研发和生产，致力于打造国
际领先的新能源商用车电驱
动平台。

主动融入
产品与当地市场
“完美匹配”

新能源汽车是中国与共建“一带一
路”国家合作的重要领域，而电驱动系统
是新能源汽车的核心零部件。2018年，伴
随着合作企业新能源客车驶向巴基斯坦
市场，金龙新能源的产品首次进入共建

“一带一路”国家。
斐济2台套、智利27台套、埃塞俄比

亚 超 200 台 套 、泰 国 近 3000 台 套
……一串串数字彰显出共建“一带一路”
倡议给金龙新能源带来的硕果累累。“尤
其是近年来，公司在共建‘一带一路’国家
的出口量突飞猛进，今年截至目前的出口
量，超过了过去5年的总和。”陈晓冰说。

出口逆势增长的背后，一个重要的因
素是产品与海外市场“完美匹配”。

“我们走进共建‘一带一路’国家时发
现，各国的自然条件、气候环境、基础设
施、驾驶习惯大不相同。我们要主动融
入，首先就要考虑产品、技术与当地市场
的适应性、匹配度。”陈晓冰举例说，“我们
国内的电机产品，大巴产品扭矩大多为
2800牛顿·米，但在海外，10.5米长的客车
的电机峰值扭矩正常达到3500牛顿·米，
相当于国内18米长客车的配置参数，而海
外18米长客车的电机峰值扭矩需求达到
4800牛顿·米。”

今年，金龙新能源试验中心荣获中国
合格评定国家认可委员会（CNAS）实验室
认可证书，这标志着金龙新能源试验中心
具备了中国及全球其他数十个互认国家
或地区认可的管理水平和检验检测能力，
这为金龙新能源产品更好地适应共建“一
带一路”国家打下了坚实基础。

深入市场
建立KD项目

形成紧密合作关系

值得一提的是，在共建“一带一
路”国家市场，金龙新能源不仅输出
产品，更输出技术。其中，KD（散件
组装）项目便是金龙新能源与当地市
场深度融合的标志。

KD项目是不少海外国家发展工
业、促进就业的重要举措。在泰国，
金龙新能源配合合作方建立了SKD
（半散件组装）项目。相较于整件出
口，建立SKD项目难度更大，这是因
为受当地工业基础能力、产业工人素
养等因素的影响，项目需要一个较长
时间的培育过程。但从长远来看，双
方通过该项目形成了紧密的合作伙
伴关系，完成了工艺、配件等全体系
的对接和嫁接，为当地汽车工业水平
的提升提供技术支持，也为市场订单
的可持续性打下基础，形成双赢局
面。

站在共建“一带一路”倡议提出
十周年的全新起点上，金龙新能源对
未来海外市场的发展持乐观态度。

“当前，国内客车市场公交车电动化
率达90%以上，从长期看，订单以燃
油车更换为主，而共建‘一带一路’国
家市场非常有想象空间，我们要做好
准备，紧抓机遇，加速布局，主动融入
新发展格局，在互惠共赢中绘就高质
量发展的新篇章，让更多‘厦门造’新
能源客车核心零部件扬帆出海，为共
建‘一带一路’国家发展绿色交通提
供支持和助力。”陈晓冰表示。

加强服务
“在地化”服务
解决客户后顾之忧

这段时间以来，金龙新能源
员工奔赴更多的共建“一带一路”
国家，一方面是为深入了解海外
市场，另一方面为建立服务站做
准备。

“服务能力，是海外客户最关
注的。”陈晓冰说，“海外客户，无
论订单多少，我们都一视同仁，积
极做好‘在地化’服务。只要我们
进入这个市场，就要建立起产品
的备件、售后服务和技术支撑，以
解决客户的后顾之忧，这样产品
订单才会持续。”

随着海外服务站的建立，金
龙新能源不断强化海外体系服务
能力，市场拓展路径也从原来的
打猎型或者游击型，向阵地型转
变。

一方面走出去提升客户服务
能力，另一方面把海外客户请进
来培训。在金龙新能源生产基
地，一个培训中心建在生产线
上。“我们把海外客户的工程师请
到现场，或通过远程培训，提升海
外客户的诊断、维修、维护能力。
我们不但为客户提供好的产品，
通过培训，还要让客户用好我们
的产品。”金龙新能源售后服务部
负责人王勰说。

名片

厦门金龙汽车新能源科
技有限公司的产品主要包括
整车控制、驱动电机、电机控
制器、多合一集成控制系统、
动力电池系统、电驱桥等一系
列核心关键零部件。批量应
用于微面、轻客、轻卡、重卡、
公交、公路，涵盖插电式混合
动力、纯电动、氢燃料客车等
车型。

“厦门造”核心零部件扬帆出海

输出产品和技术输出产品和技术
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▲金龙新能源远程实操训练中心。

金龙新能源研发试验金龙新能源研发试验
中心电机测功机试验台中心电机测功机试验台。。

▲金龙新能源电机电控一体化
生产线。
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